Liste di controllo

Liste di controllo

Definire le esigenze personali

A cosa mi serve prevalentemente
l'auto? (andare al lavoro, immagine,
hobby, famiglia, trasporto)

Cosa trasporto piu frequentemente
con l'auto?

Sitrasporteranno dei bambini?
Motore: benzina, diesel, gas, elettrico
o ibrido?

Qual e l'impatto ambientale delle di-
verse propulsioni?

Ho bisogno della trazione integrale?
Cambio manuale o automatico?
Quanta potenza mi serve?
Diqualiaccessori ho bisogno?

. Lavettura verra usata come auto prin-

cipale o secondaria?

. Posso installare una stazione diricarica

elettrica al mio domicilio?

. Quanto perlacquisto e la manutenzi-

one dell’auto?

Acquisto di un'auto nuova
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Esaminare le esigenze

Definire il budget per l'acquisto e la
manutenzione

Raccogliere informazioni (www.tcs.ch)
Scegliere il mezzo diinformazione: in-
ternet, concessionaria, riviste
Confrontare diversi veicoli

Raccogliere offerte per almeno 3 modelli
possibili; considerare anche gliscontie le
prestazioniin garanzia

Riflettere ancora una volta sulla decisione
Prima di un assenso definitivo trattare
ancora su sconto e prestazioni aggiuntive
Prima della firma valutare ancor ala
copertura della garanzia e i dettagli del
contratto

Con un cambio di auto considerare
anche un cambio di assicurazione
(offerte)

Prevedere almeno mezza giornata per
ritirare la vettura

Acquisto di un'auto d'occasione
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Esaminare le esigenze

Definire ilbudget per l'acquisto e la
manutenzione

Raccogliere informazioni (www.tcs.ch)
Scegliere il mezzo diinformazione: in-
ternet, concessionaria, riviste; confron-
tare le vetture

Giro di prova (minimo 30 minuti,
confrontare vetture diverse)
Controllare le condizioni dell'auto
(collaudo, documenti, vernice, interni)
Richiedere offerte (considerando
sconti e prestazioni in garanzia)

Far controllare l'auto con il test
occasioni TCS

Riflettere ancora una volta sulla decisi-
one (non lasciarsi spingere a prendere
una decisione affrettata)

Prima di un assenso definitivo trattare
ancora su sconto e prestazioni aggiun-
tive

Prima di firmare riconsiderare la
copertura della garanzia e i dettagli del
contratto

Consigli e astuzie per vendere
un‘auto

Definire il prezzo di vendita (valutazio-
ne Eurotax / www.tcs.ch)

Pulizia interna ed esterna: un‘auto pulita
vale di piu

Meglio fresca di collaudo e test occasi-
oni TCS (fissare un appuntamento per
la vettura presso un centro TCS dopo
averla preparata per portarla al
collaudo)

Pubblicare l'annuncio con i dati
corretti: foto e descrizione devono
corrispondere

Eseguire il giro di prova sempre in due
(accompagnare l'interessato durante la
prova su strada)

Premessa fondamentale: merce solo in
cambio di contante

Informare assicurazione e ufficio can-
tonale della circolazione



